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GUIA DE CLASES PRACTICA DE LA ASIGNATURA

CARRERA: Tecnologia Superior en Comercio ASIGNATURA: Proyecto Integrador de
Exterior Carrera.
UNIDAD 1: Introduccion al disefio de proyecto Integrador.

TiTULO DE LA CLASE PRACTICA: " Explorando el Proyecto Integrador en Comercio Exterior *.

Objetivos: Analizar y comprender los conceptos fundamentales relacionados con el disefio
de proyectos integradores, incluyendo su definicion, tipos y las asignaturas que convergen en
su desarrollo.

TIEMPO DE DURACION: 4 horas

1. FUNDAMENTOS:
Esta actividad se fundamenta en la necesidad de que los estudiantes comprendan los
conceptos teodricos clave relacionados con los proyectos integradores. Estos incluyen su
definicion, los tipos de proyectos posibles y las asignaturas que convergen en su desarrollo. En
un entorno globalizado, los proyectos integradores permiten a los estudiantes aplicar los
conocimientos adquiridos para resolver problemas practicos en el comercio exterior. Ademas,
promueven el analisis critico y el desarrollo de habilidades para la gestion de proyectos,
esenciales en un mercado competitivo.

2. OBJETIVOS A ALCANZAR:

e Identificar las etapas clave en el desarrollo de un proyecto integrador.

e Relacionar las asignaturas del plan de estudios con los componentes fundamentales del
proyecto.

e Disenar ideas preliminares para futuros proyectos aplicables al comercio exterior.

3. BREVE DESCRIPCION DE LAS CAPACIDADES PRACTICAS A DESARROLLAR:

iu Habilidades de pensamiento:

e Analisis y sintesis de informacién relevante para el disefio de proyectos.

e Resolucion de problemas especificos del comercio exterior.

Destrezas sensoriales:

e Identificacidn visual de oportunidades y problemas en los casos estudiados.
Destrezas motoras:

e Elaboracion de presentaciones y reportes utilizando herramientas tecnologicas.

E

E

4. EVALUACION DEL APRENDIZAJE:
El docente evaluara los aprendizajes adquiridos mediante:

e Resolucion de casos practicos.
e Analisis de proyectos previos y propuestas de disefo.
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e Presentaciones grupales con justificaciones tedricas y practicas.

5. PREPARACION PREVIA DEL ESTUDIANTE:
i Lecturas recomendadas:
e Coll Tor, Pedro. Regimenes aduaneros economicos y procesos logisticos en el comercio
internacional. Marge Books. ISBN: 9788415340324.
e Gonzales Montenegro, Yanina. Aprender Facil a Exportar e Importar: Paso a Paso.
Macro. ISBN: 978-612-304-057-4.

i Material visual: Videos explicativos sobre proyectos integradores.

i Organizacién grupal: Formar equipos para desarrollar las actividades practicas.

6. PROCEDIMIENTOS A EMPLEAR:
Actividad Practica: Disefio de Proyectos Integradores en Comercio Exterior
Introduccion

El docente iniciara explicando los objetivos de la actividad, destacando la relevancia de los
proyectos integradores en el comercio exterior como herramientas para resolver problemas
practicos y proponer soluciones innovadoras. Se presentaran ejemplos reales de proyectos
exitosos en exportaciones e importaciones, como la optimizacion de rutas logisticas para
exportaciones agricolas o la implementacion de herramientas tecnologicas para mejorar
procesos aduaneros.

Fase de Investigacion

1. Analisis de casos reales y ficticios:
o Los estudiantes investigaran ejemplos de proyectos integradores relacionados

con comercio exterior. Los casos incluiran:
= Proyecto de exportacion de productos agricolas a mercados europeos con

certificacion de sostenibilidad.

= Proyecto de importacion de maquinaria industrial bajo los beneficios de un
tratado de libre comercio.

= Caso ficticio de una pyme que desea incursionar en el comercio

internacional utilizando herramientas digitales.

o Identificaran las asignaturas involucradas en el desarrollo del proyecto (comercio
exterior, logistica, legislaciéon aduanera, finanzas internacionales, entre otras) vy,
evaluaran cdmo cada una aporta al éxito del proyecto.
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2. Contexto de investigacion:
o Se analizaran variables legales, econdmicas, logisticas y de mercado,

considerando restricciones y oportunidades especificas de cada caso.
Fase Practica

1. Diseno de la idea preliminar:
o Cada equipo disefiara una propuesta de proyecto que aborde uno de los

siguientes retos:
= Disefiar un plan de exportacion de un producto local hacia un mercado
internacional, identificando las barreras arancelarias y no arancelarias.
= Crear una estrategia de importacion de bienes de tecnologia avanzada
optimizando costos logisticos y aduaneros.
= Proponer un proyecto para la implementacion de soluciones tecnologicas

que faciliten el cumplimiento normativo en operaciones de comercio
exterior.
2. Elaboracion de la propuesta:
o Los estudiantes integraran en su disefio factores como:

= Identificacién del mercado objetivo.

= Normativa legal aplicable (acuerdos internacionales, tratados de libre
comercio).

= Andlisis logistico y financiero.

= Plan de mitigacién de riesgos en comercio internacional.

o Cada propuesta debera incluir una presentacion visual (diapositivas o infografia)
que explique el problema identificado, la solucion propuesta y los pasos
necesarios para implementar el proyecto.

Exposicion

e Presentacién grupal:
o Los equipos presentaran sus proyectos al resto de la clase, explicando los
fundamentos tedricos aplicados y las estrategias propuestas. Las presentaciones

deberan ser claras y visualmente atractivas, utilizando graficos y ejemplos
concretos.

Debate Grupal

e Discusion critica:
o Los estudiantes analizaran las fortalezas y debilidades de cada propuesta
presentada. Se discutira:

= La viabilidad de los proyectos en términos econémicos y legales.

= Los riesgos identificados y las estrategias para mitigarlos.
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= La originalidad e innovacion de las soluciones planteadas.

Cierre

e Informe comparativo:

o Cada equipo elaborara un informe donde se comparen los proyectos
presentados, destacando las mejores practicas y areas de mejora identificadas
en el debate grupal. El docente consolidara los aprendizajes, resaltando la
importancia del trabajo interdisciplinario y la planificacidon estratégica en el disefio
de proyectos integradores en comercio exterior.

7. NORMAS DE SEGURIDAD:

Seguridad: La seguridad es primordial. Los ambientes de practica deben cumplir con
regulaciones de seguridad y salud en el trabajo. Esto incluye la identificaciéon de riesgos
potenciales, la provision de equipo de proteccion personal cuando sea necesario y la
implementacion de protocolos de seguridad.

Supervisidon: Los estudiantes en practicas suelen requerir supervision adecuada para
asegurarse de que estan realizando las tareas de manera segura y correcta. Los docentes
han de asumir la funcién de supervisores, por lo que deben estar disponibles para responder
preguntas, proporcionar orientacion y evaluar el progreso del estudiante.

Ademas, se deben de considerar:
v Utilizar de manera responsable los recursos tecnolégicos y bibliograficos.

v/ Fomentar el respeto y la colaboracion en el trabajo grupal.
v/ Cumplir con las politicas académicas de la institucion.

8. FORMACION EN VALORES Y DESARROLLO DE HABILIDADES BLANDAS.

Durante el desarrollo de la asignatura Proyecto Integrador de Carrera en Comercio Exterior, los
estudiantes fortaleceran su capacidad reflexiva y habilidades clave para el trabajo en equipo, la
toma de decisiones y la solucion de conflictos dentro del contexto del comercio exterior. Se
fomentaran valores esenciales como el respeto, la solidaridad y la responsabilidad, cruciales
para el desempefio en proyectos colaborativos y la gestion de operaciones comerciales
internacionales. Estas habilidades blandas son fundamentales para la interaccion efectiva en
un entorno profesional, promoviendo la capacidad de adaptacion y resolucién de desafios en
el ambito del comercio internacional.

Este ejercicio fomentara:

e Trabajo en equipo: Cooperacién y comunicacion efectiva en los grupos.
e Responsabilidad: Cumplimiento de tareas asignadas con puntualidad y calidad.
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e Pensamiento critico: Evaluacion y mejora continua de las propuestas.

9. CONCLUSIONES:

Los estudiantes desarrollaran habilidades clave para el disefio y analisis de proyectos
integradores, aplicando conocimientos interdisciplinarios en el comercio exterior. Ademas,
fortaleceran su capacidad para trabajar en equipo y resolver problemas complejos.

10. RECOMENDACIONES:
Se recomienda a los estudiantes:
e Participar activamente en cada fase de la actividad para maximizar el aprendizaje.

e Revisar material adicional sobre gestion de proyectos integradores.
e Reflexionar sobre como mejorar la planificacion y ejecucion de proyectos futuros.
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GUIA DE CLASES PRACTICA DE LA ASIGNATURA

CARRERA: Tecnologia Superior en Comercio ASIGNATURA: Proyecto Integrador de
Exterior Carrera.

UNIDAD 2: Planteamiento del Problema y Fundamentacion Tedrica.

TITULO DE LA CLASE PRACTICA: " Andlisis y Fundamentaciéon de un Caso de Estudio en
Comercio Exterior “.

Objetivos: Identificar la problematica especifica de un caso de estudio en el contexto del
comercio exterior, incluyendo la formulacién de objetivos del proyecto y la fundamentacion
tedrica necesaria.

TIEMPO DE DURACION: 4 horas

1. FUNDAMENTOS:
Los proyectos integradores en el comercio exterior requieren identificar y analizar
problematicas especificas para disefiar soluciones efectivas. El planteamiento del problema es
una etapa clave que permite definir objetivos claros y establecer un marco tedrico sélido que
guie el desarrollo del proyecto. Basandose en teorias de comercio exterior, logistica
internacional y normativas aplicables, los estudiantes desarrollaran las competencias
necesarias para abordar retos del sector.

2. OBJETIVOS A ALCANZAR:

Identificar la problematica de un caso de estudio en comercio exterior.
Describir los antecedentes y bases tedricas relacionadas con el caso.
Formular objetivos claros y alcanzables para el proyecto integrador.
Aplicar recursos bibliograficos para fundamentar el caso de estudio.

3. BREVE DESCRIPCION DE LAS CAPACIDADES PRACTICAS A DESARROLLAR:

e Habilidades de pensamiento:
o Analizar problemas complejos y proponer soluciones basadas en teorias del
comercio exterior.
o Evaluar antecedentes y fundamentos teéricos relevantes para el caso de estudio.
e Destrezas sensoriales:
o ldentificar patrones en los datos y tendencias relacionadas con las problematicas
del caso.
o Reconocer inconsistencias en los planteamientos tedricos o practicos del caso.
e Destrezas motoras:
o Elaborar diagramas y esquemas visuales para estructurar los problemas vy
objetivos del proyecto.
o Presentar los resultados de forma estructurada y visualmente atractiva.
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4. EVALUACION DEL APRENDIZAJE:
El docente evaluara los aprendizajes adquiridos mediante:

e Resolucién de casos practicos (50%): Analisis y planteamiento del problema.

e Participacion en debates y simulaciones (30%): Discusion y justificacion de las
decisiones tomadas.

e Informe final (20%): Elaboracion de un documento que describa la problematica,
antecedentes y objetivos del proyecto.

5. PREPARACION PREVIA DEL ESTUDIANTE:
i Materiales de referencia:
e Libro: "Proyectos Integradores en Comercio Exterior" (Lopez, 2022).
e Articulo: "ldentificacion de Problemas en Proyectos Internacionales" (Revista Comercio
Global, 2021).

i Organizacion de grupos: Los estudiantes trabajaran en equipos asignados previamente.

i Recopilaciéon de datos: Investigacion inicial sobre casos reales o ficticios de comercio
exterior relacionados con exportaciones e importaciones.

6. PROCEDIMIENTOS A EMPLEAR:

Actividad Practica: Analisis y Fundamentacion de un Caso de Estudio en Comercio
Exterior

Introduccion:

El docente iniciara la actividad explicando los objetivos y resaltando la importancia de un
planteamiento sélido del problema como base para el éxito de los proyectos integradores en
comercio exterior. Se mencionara cdmo un planteamiento claro y bien fundamentado permite
identificar soluciones viables y eficaces a los retos del comercio internacional. Ademas, el
docente presentara ejemplos de casos reales para contextualizar la practica.

Fase de Investigacion

Analisis de Casos Reales y Ficticios:
Cada equipo trabajara en un caso especifico, como:

1. Exportacion de frutas tropicales a Europa:
o Problema: Cumplir con los estandares de sostenibilidad para ingresar al mercado

europeo.
o Variables a investigar: Normativa de certificacion (GlobalGAP), restricciones
arancelarias, costos logisticos y requisitos de etiquetado.
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2. Importacion de maquinaria industrial desde Asia:
o Problema: Reducir costos logisticos y cumplir con la normativa de un tratado de
libre comercio.
o Variables a investigar: Tratados internacionales aplicables, procesos aduaneros,
y costos asociados.
3. Caso Ficticio:

Una pyme ecuatoriana que busca expandirse a mercados internacionales usando
plataformas digitales.

o Problema: Falta de experiencia en comercio electronico internacional.
o Variables a investigar: Normativa de comercio electrénico transfronterizo,
estrategias de marketing digital y métodos de pago internacionales.

Identificacion de Elementos Clave:
Cada equipo debera identificar:

e Eltema principal.
e La problematica central.
e Los objetivos generales y especificos para abordar el problema.

Fase Practica
Elaboracion del Esquema del Problema:

e Los equipos estructuraran un esquema que incluya:
o Titulo del caso.
o Descripcion general del problema.
o Factores involucrados (economicos, legales, logisticos, etc.).

Redaccion de Objetivos:

e Cada equipo redactara:
o Un objetivo general claro y conciso.
o Dos a cuatro objetivos especificos alineados con la problematica planteada.

Investigacion de Antecedentes y Fundamentacion Tedrica:

e Utilizando recursos bibliograficos proporcionados, los estudiantes deberan:
o ldentificar teorias y conceptos clave aplicables al caso.

o Analizar antecedentes que aporten contexto y relevancia al problema.
o Justificar la importancia del problema en el contexto del comercio exterior.
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Exposicion y Debate
Presentacion Grupal:

e (Cada equipo presentara su analisis en un formato visual atractivo (diapositivas,
infografia o péster).
e Los equipos explicaran:
o La problematica identificada.
o Los objetivos propuestos.
o Los fundamentos tedricos que respaldan su planteamiento.

Debate Critico:
e Se llevara a cabo una discusion grupal donde:

o Los equipos recibiran retroalimentacion sobre su planteamiento.
o Se evaluaran las fortalezas, debilidades y areas de mejora de cada propuesta.

Cierre
Elaboracion de un Informe Comparativo:

e Los estudiantes consolidaran sus aprendizajes mediante un informe escrito que incluya:
o Comparacién de los casos analizados por todos los equipos.
o Reflexién sobre las mejores practicas y estrategias identificadas.
o Propuestas de mejora basadas en la discusion grupal.

Reflexion Final:
El docente moderara una reflexidon sobre:

e La importancia de un planteamiento solido y fundamentado en proyectos integradores.
e Como el analisis interdisciplinario contribuye a soluciones mas efectivas.

Caso Ampliado Propuesto:

Titulo: Proyecto de Exportacion de Flores Ecuatorianas a Asia

Problema Identificado:

La creciente demanda de flores ecuatorianas en Asia presenta barreras logisticas y
normativas. La pyme "Flor Export S.A." carece de un plan estratégico para cumplir con los
requisitos fitosanitarios y optimizar la cadena logistica.




= FORMACION

CONDICION UNIVERSITARIO
XODIGO SENESCYT 2256

I Bl TECNOLOGICQ DE

Objetivo General:

Disefar un plan estratégico para exportar flores ecuatorianas a Asia, cumpliendo con
normativas internacionales y reduciendo costos logisticos.

Variables Clave:
e Analisis de tratados comerciales vigentes entre Ecuador y los paises asiaticos.

e |dentificacion de normativas fitosanitarias especificas.
e Optimizacion de rutas de transporte maritimo y aéreo.

Resultados Esperados:

Identificacion clara y fundamentada de problemas especificos.

Redaccion de objetivos coherentes y aplicables.

Propuestas innovadoras y fundamentadas para abordar problemas de comercio exterior.
Informe final que consolide aprendizajes y fomente el trabajo colaborativo.

7. NORMAS DE SEGURIDAD:

Seguridad: La seguridad es primordial. Los ambientes de practica deben cumplir con
regulaciones de seguridad y salud en el trabajo. Esto incluye la identificacién de riesgos
potenciales, la provisibn de equipo de proteccion personal cuando sea necesario y la
implementacion de protocolos de seguridad.

Supervisién: Los estudiantes en practicas suelen requerir supervision adecuada para
asegurarse de que estan realizando las tareas de manera segura y correcta. Los docentes
han de asumir la funcién de supervisores, por lo que deben estar disponibles para responder
preguntas, proporcionar orientacion y evaluar el progreso del estudiante.

Ademas, se deben de considerar:
v Manejo responsable de los recursos bibliograficos.

v Respeto y colaboracion en el trabajo grupal.
v Uso adecuado de equipos tecnoldgicos y herramientas de presentacion.

8. FORMACION EN VALORES Y DESARROLLO DE HABILIDADES BLANDAS.

Durante el desarrollo de la asignatura Proyecto Integrador de Carrera en Comercio Exterior, los
estudiantes fortaleceran su capacidad reflexiva y habilidades clave para el trabajo en equipo, la
toma de decisiones y la solucion de conflictos dentro del contexto del comercio exterior. Se
fomentaran valores esenciales como el respeto, la solidaridad y la responsabilidad, cruciales
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para el desempefio en proyectos colaborativos y la gestion de operaciones comerciales
internacionales. Estas habilidades blandas son fundamentales para la interaccion efectiva en
un entorno profesional, promoviendo la capacidad de adaptacion y resolucién de desafios en
el ambito del comercio internacional.

Este ejercicio fomentara:
e Trabajo en equipo: Resolucion colaborativa de problemas.

e Pensamiento critico: Evaluacion y formulacion de objetivos claros.
e Responsabilidad: Manejo ético y profesional de los casos de estudio.

9. CONCLUSIONES:

Los estudiantes aplicaran conceptos tedricos y practicos para identificar problemas especificos
en proyectos de comercio exterior, desarrollando habilidades de analisis critico V|
fundamentacion teorica.

10. RECOMENDACIONES:
Se recomienda a los estudiantes:
e Revisar bibliografia adicional para fortalecer el analisis de los casos.

e Practicar el disefio de objetivos claros y especificos en proyectos integradores.
e Fomentar la discusion grupal para enriquecer los planteamientos teoricos.
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GUIA DE CLASES PRACTICA DE LA ASIGNATURA

CARRERA: Tecnologia Superior en Comercio ASIGNATURA: Proyecto Integrador de
Exterior Carrera.
UNIDAD 3: Identificacion y seleccion de vias metodoldgicas.

TITULO DE LA CLASE PRACTICA: "Explorando Metodologias de Investigacién en Comercio
Exterior®.

Objetivos:Seleccionar y aplicar adecuadamente vias metodoldgicas de investigacién para
abordar la problematica identificada, incluyendo la eleccion de enfoque, tipo y métodos de
investigacion, asi como las herramientas de recopilacion de datos pertinentes.

TIEMPO DE DURACION: 4 horas

1. FUNDAMENTOS:
La metodologia de investigacion es esencial para abordar problemas especificos en comercio

exterior. Esta guia permite identificar enfoques, tipos y métodos de investigacion que se
adaptan al contexto de proyectos integradores. Los métodos cualitativos y cuantitativos,
combinados con herramientas de recopilacion de datos como entrevistas, encuestas y analisis
documental, son clave para obtener informacién relevante y confiable. Ademas, se explorara
como seleccionar herramientas especificas para necesidades particulares del comercio
internacional.

2. OBJETIVOS A ALCANZAR:

e Identificar enfoques metodoldgicos (cualitativos, cuantitativos y mixtos) para proyectos
en comercio exterior.

e Seleccionar herramientas de recopilacion de datos adecuadas segun el caso de estudio.

e Disenar un plan metodologico coherente y aplicable al proyecto integrador.

e Aplicar métodos y herramientas a un caso practico para resolver problemas reales.

3. BREVE DESCRIPCION DE LAS CAPACIDADES PRACTICAS A DESARROLLAR:

o Habilidades de pensamiento:
- Analizar problemas y seleccionar enfoques metodoldgicos adecuados para la solucion
de casos reales.

o Destrezas sensoriales:
- Interpretar datos recopilados a través de encuestas y entrevistas, distinguiendo
patrones clave.

o Destrezas motoras:
- Elaborar instrumentos de recopilacion de datos y presentaciones visuales para
exponer hallazgos.
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4. EVALUACION DEL APRENDIZAJE:
El docente evaluara los aprendizajes adquiridos mediante:

e Casos practicos: Aplicacion de metodologias de investigacibn en problemas
especificos (40%).

e Diseio de instrumentos: Creacion de encuestas, entrevistas o cuestionarios para
recopilar datos (30%).

e Informe final: Analisis de resultados y reflexion sobre el enfoque metodoldgico
empleado (30%).

5. PREPARACION PREVIA DEL ESTUDIANTE:
i Lecturas recomendadas:

e Introduccidn a la Metodologia de Investigacion (Hernandez Sampieri).
e Fundamentos de Comercio Exterior (Lopez, 2020).

i Videotutorial sobre técnicas de investigacion cualitativa y cuantitativa.

i Organizacion de equipos: Formaciéon de grupos de trabajo para desarrollar los casos
practicos asignados.

6. PROCEDIMIENTOS A EMPLEAR:
Actividad Practica: Metodologias de Investigaciéon en Comercio Exterior

Introduccién:
El docente iniciara la sesion explicando los objetivos de la actividad y destacara la importancia
de seleccionar y aplicar adecuadamente metodologias de investigacién en proyectos de
comercio exterior. Ademas, se presentaran ejemplos reales, como un estudio de mercado para
exportar productos agricolas o la evaluacion de rutas logisticas para importaciones
tecnologicas.

Fase de Investigacion:

1. Analisis de Metodologias:
o Los estudiantes investigaran diferentes tipos de metodologias aplicadas al

comercio exterior (cualitativas, cuantitativas y mixtas).
o Revisaran casos reales, como:

= Exportacion de flores hacia Estados Unidos utilizando encuestas de
percepcion en el mercado objetivo.

= Optimizacion logistica para importacidon de repuestos automotrices con

analisis de rutas y tiempos.
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o lIdentificaran herramientas de recopilacion de datos (encuestas digitales,
entrevistas estructuradas, analisis documental).
2. Seleccién de Enfoques:
o Cada equipo evaluara las caracteristicas de los casos propuestos y seleccionara
el enfoque metodoldgico mas adecuado para abordarlos.

Fase Practica:

1. Asignacion de Casos:
Cada equipo trabajara en uno de los siguientes casos practicos:
o Caso 1: Estudio de mercado para exportar café a Europa:
= |dentificar caracteristicas del mercado objetivo (preferencias, tendencias

de consumo, canales de distribucion).

= Disefiar encuestas para distribuidores europeos potenciales y recopilar
datos simulados.

= Analizar los resultados para determinar la viabilidad de exportacién.

o Caso 2: Evaluacion de eficiencia logistica en la importacion de maquinaria
industrial desde Asia:

= Analizar tiempos, costos y restricciones de rutas logisticas maritimas vy,
aeéreas.

= Elaborar matrices de comparacion entre diferentes proveedores logisticos.

= Proponer una estrategia para optimizar tiempos y costos.

o Caso 3: Percepcion de marca de productos ecuatorianos en mercados
internacionales:

= Disefar entrevistas para consumidores internacionales con preguntas
sobre calidad, precio y sostenibilidad.

= Analizar los resultados para identificar fortalezas y areas de mejora de la

marca.
2. Diseio de Instrumentos:
o Cada equipo elaborara los instrumentos de recopilacion de datos necesarios
(encuestas, entrevistas, matrices de observacion).
o Se realizaran simulaciones para probar los instrumentos disefados, asegurando
su validez y confiabilidad.
3. Implementacion y Analisis:
o Los equipos aplicaran los instrumentos en contextos simulados, recopilaran datos
y realizaran analisis estadisticos y cualitativos segun corresponda.
o Elaboraran gréficos, tablas y reportes para presentar los resultados de manera
clara y precisa.




= FORMACION

CONDICION UNIVERSITARIO
XODIGO SENESCYT 2256

I Bl TECNOLOGICQ DE

Exposicion y Debate:

1. Presentacion de Resultados:
o Cada equipo expondra sus hallazgos, destacando:

= La metodologia seleccionada y las razones de su eleccion.
= Los resultados obtenidos y su interpretacion.

» Las recomendaciones finales basadas en los datos analizados.

2. Debate Grupal:
o Se discutiran las fortalezas y debilidades de cada propuesta.
o El grupo analizara la aplicabilidad de las metodologias seleccionadas y posibles
areas de mejora.

Cierre:

1. Informe Comparativo:
o Cada equipo elaborara un informe grupal que incluya:

= El plan metodolégico detallado.
= Los resultados obtenidos y su analisis.

= Reflexiones sobre las fortalezas y limitaciones del enfoque utilizado.

2. Reflexién General:
o El docente consolidara los aprendizajes resaltando la importancia de la eleccion
metodoldgica en el éxito de proyectos de comercio exterior.
o Se motivara a los estudiantes a aplicar lo aprendido en futuros proyectos
académicos y profesionales.

Valor Agregado del Caso Ampliado:

e Conexion Real: Los casos practicos seleccionados estan directamente relacionados|
con situaciones reales en comercio exterior, brindando a los estudiantes una
experiencia aplicable a su campo profesional.

o Diversidad Metodolégica: La inclusion de diferentes enfoques y herramientas
metodoldgicas amplia las habilidades de los estudiantes en investigacion aplicada.

e Trabajo Colaborativo: EI disefio grupal fomenta habilidades blandas como
comunicacion, liderazgo y resolucion de problemas en equipo.

7. NORMAS DE SEGURIDAD:

Seguridad: La seguridad es primordial. Los ambientes de practica deben cumplir con
regulaciones de seguridad y salud en el trabajo. Esto incluye la identificacién de riesgos
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potenciales, la provisibn de equipo de proteccion personal cuando sea necesario y la
implementacion de protocolos de seguridad.

Supervisidon: Los estudiantes en practicas suelen requerir supervision adecuada para
asegurarse de que estan realizando las tareas de manera segura y correcta. Los docentes
han de asumir la funcidn de supervisores, por lo que deben estar disponibles para responder
preguntas, proporcionar orientacion y evaluar el progreso del estudiante.

Ademas, se deben de considerar:

v/ Manejar datos con confidencialidad y respeto.

v/ Verificar la fiabilidad de las fuentes utilizadas.

8. FORMACION EN VALORES Y DESARROLLO DE HABILIDADES BLANDAS.

Durante el desarrollo de la asignatura Proyecto Integrador de Carrera en Comercio Exterior, los
estudiantes fortaleceran su capacidad reflexiva y habilidades clave para el trabajo en equipo, la
toma de decisiones y la solucion de conflictos dentro del contexto del comercio exterior. Se
fomentaran valores esenciales como el respeto, la solidaridad y la responsabilidad, cruciales
para el desempefio en proyectos colaborativos y la gestion de operaciones comerciales
internacionales. Estas habilidades blandas son fundamentales para la interaccion efectiva en
un entorno profesional, promoviendo la capacidad de adaptacion y resolucién de desafios en
el ambito del comercio internacional.

Este ejercicio fomentara:

e Trabajo en equipo: Colaboracion en el disefio y aplicacion de metodologias.

e Responsabilidad: Cumplimiento de roles asignados en la investigacion.

e Pensamiento critico: Evaluacion de la validez de los métodos y herramientas
aplicados.

9. CONCLUSIONES:

Los estudiantes comprenderan como seleccionar y aplicar metodologias de investigacion
adecuadas, disefiando instrumentos de recoleccion de datos que se ajusten a las necesidades
especificas del comercio exterior. Ademas, se les capacitara para desarrollar habilidades tanto
criticas como técnicas en el manejo, analisis e interpretacion de datos, lo que les permitira
tomar decisiones informadas y fundamentadas en el contexto global. A través de este proceso,
adquiriran una comprension profunda de los métodos cualitativos y cuantitativos, mejorando su
capacidad para abordar problemas complejos y realizar investigaciones que aporten valor al
sector.

10. RECOMENDACIONES:

Se recomienda a los estudiantes:

e Continuar practicando con diferentes enfoques metodoldégicos para ampliar
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competencias.
e Reflexionar sobre la importancia de elegir métodos adecuados para problemas
especificos.
e Consultar fuentes académicas para fortalecer fundamentos teéricos.

GUIA DE CLASES PRACTICA DE LA ASIGNATURA

CARRERA: Tecnologia Superior en Comercio ASIGNATURA: Proyecto Integrador de
Exterior Carrera.
UNIDAD 4: Desarrollo del Proyecto Integrador.

TiTULO DE LA CLASE PRACTICA: " Analisis de Factibilidad para Proyectos de Exportacion en
Comercio Exterior “.

Objetivos: Seleccionar y aplicar adecuadamente vias metodologicas de investigacion para
abordar la problematica identificada, incluyendo la eleccion de enfoque, tipo y métodos de
investigacion, asi como las herramientas de recopilacion de datos pertinentes.

TIEMPO DE DURACION: 4 horas

1. FUNDAMENTOS:
Los proyectos de exportacion de productos no tradicionales requieren un analisis exhaustivo
de factibilidad para evaluar su viabilidad en términos legales, técnicos, econdmicos,
ambientales y de mercado. Este analisis permite anticipar riesgos y tomar decisiones
fundamentadas que favorezcan el éxito del proyecto.

El estudio de factibilidad incluye una evaluacion integral de factores externos e internos que
afectan la exportacién, considerando elementos como tratados comerciales, regulaciones
internacionales, tendencias de mercado y sostenibilidad.

2. OBJETIVOS A ALCANZAR:

e Identificar los elementos esenciales de un estudio de factibilidad para proyectos de
exportacion.

e Aplicar herramientas metodologicas para evaluar la viabilidad técnica, legal, econdmica
y ambiental de un proyecto.

e Proponer conclusiones y recomendaciones fundamentadas basadas en el anadlisis de
resultados.

3. BREVE DESCRIPCION DE LAS CAPACIDADES PRACTICAS A DESARROLLAR:

i Habilidades de pensamiento:
e Anadlisis critico de datos de factibilidad.
e Resolucion de problemas relacionados con barreras legales y econdmicas en
exportaciones.
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s Destrezas sensoriales:

e Interpretacidon de graficos, tablas y otros elementos visuales en estudios de mercado.
s Destrezas motoras:

e Elaboracién de informes y presentaciones visuales sobre el estudio de factibilidad.

4. EVALUACION DEL APRENDIZAJE:
El docente evaluara los aprendizajes adquiridos mediante:
e Resolucion de estudios practicos (50%).

e Presentaciones grupales (30%).
e Informe final con analisis y conclusiones (20%).

5. PREPARACION PREVIA DEL ESTUDIANTE:
i Lecturas recomendadas:

e Manual de Exportacién de Productos No Tradicionales (Ediciones Comerciales, 2020).
e Regulaciones Internacionales para Exportadores (OMC, 2022).

i Videos: Introduccion a los Estudios de Factibilidad en Comercio Exterior.

i Investigacidon previa: Cada equipo debera recopilar informacion sobre un producto no
tradicional de su eleccion y un mercado potencial..

6. PROCEDIMIENTOS A EMPLEAR:

Actividad Practica: Estudio de Factibilidad para Proyectos de Exportaciéon de Productos
No Tradicionales

Introduccioén

El docente comenzara explicando los objetivos de la actividad, destacando la importancia de
realizar un analisis integral de factibilidad para proyectos de exportacion. Se presentaran
ejemplos de exportaciones exitosas, como la introduccion de cacao organico ecuatoriano en
mercados europeos y sombreros de paja toquilla en Asia. Ademas, se discutiran casos donde
la falta de analisis de factibilidad provoco fracasos, resaltando las lecciones aprendidas.

Fase de Investigacion

1. Seleccién de Producto:
Cada equipo elegira un producto no tradicional para exportar, como:
o Cacao organico con certificacién de comercio justo.
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o Sombreros de paja toquilla con denominacion de origen.
o Frutas exdticas como la pitahaya o el mango en mercados europeos.
o Artesanias ecuatorianas en Norteamérica.
2. Anadlisis del Mercado:
o Realizaran un analisis de demanda en los mercados objetivo.
o ldentificaran la competencia directa e indirecta.
o Estudiaran las preferencias de los consumidores en cuanto a calidad, precio y
caracteristicas del producto.
o Usaran herramientas de investigacion de mercado como bases de datos de
comercio internacional (UN Comtrade, Trademap, etc.).
3. Recopilacion de Datos Legales:
o ldentificaran las regulaciones internacionales aplicables al producto elegido.
o Analizaran acuerdos comerciales vigentes y beneficios arancelarios.
o Revisaran estandares y certificaciones exigidas por el mercado de destino (como
organico, comercio justo, ISO).
4. Aspectos Técnicos y Ambientales:
o lIdentificaran los requerimientos de infraestructura para produccion, empaque vy,
transporte.
o Evaluaran el impacto ambiental del proyecto, considerando aspectos como el uso
de recursos naturales y la generacion de residuos.

Fase Practica

1. Analisis de Factibilidad:
Cada equipo desarrollara un analisis integral considerando:
o Mercado: Identificaran barreras arancelarias y no arancelarias, y calcularan el
volumen de exportacion proyectado.
o Legal: Revisaran los tratados comerciales aplicables (por ejemplo, beneficios del
SGP en Europa).
o Econémico: Elaboraran proyecciones financieras, incluyendo costos de
produccion, transporte, impuestos, y estimacion de ganancias netas.
o Técnico: Disenaran el proceso logistico para asegurar la calidad del producto
hasta el destino final.
o Ambiental: Propondran estrategias sostenibles, como el uso de empaques
biodegradables.
2. Elaboracion del Informe:
Cada equipo integrara los resultados en un informe detallado que incluira:
o Introduccion al producto y mercado objetivo.
o Resultados del analisis de factibilidad.
o Conclusiones y recomendaciones practicas.
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Exposicién

1. Presentacion de Resultados:
o Cada equipo expondra su proyecto con apoyo de recursos visuales, como
graficas, mapas logisticos y simulaciones financieras.
o Argumentaran la viabilidad del proyecto ante sus compaferos y el docente,
destacando fortalezas y mitigacion de riesgos.
2. Evaluacion y Debate:
o El grupo discutira las fortalezas y debilidades de cada proyecto.
o Se propondran mejoras basadas en las lecciones aprendidas durante las
presentaciones.

Cierre

1. Reflexién Grupal:
o El docente moderara una discusion final, resaltando la importancia del analisis de
factibilidad como base para el éxito de los proyectos de exportacion.
o Los estudiantes compartiran aprendizajes clave sobre cémo integrar elementos|
econdomicos, legales y ambientales en proyectos futuros.
2. Informe Comparativo:
o Cada equipo elaborara un informe comparativo de los proyectos presentados,
destacando mejores practicas y areas de mejora.

Ejemplo de Caso: Exportacion de Pitahaya a Europa
Producto: Pitahaya amarilla ecuatoriana.

Mercado objetivo: Alemania.

Analisis de mercado:

e Alta demanda de frutas exdticas en Europa con un crecimiento anual del 15%.
e Competencia de productores en Asia y América Latina.

Factibilidad técnica y econémica:

e Necesidad de contenedores refrigerados para mantener la frescura.
e Costos estimados: $2,000 por tonelada exportada.

Estrategias sostenibles:

e Uso de empaques biodegradables para diferenciarse en el mercado.
e Implementacion de certificacion de comercio justo y organico.

Conclusién: El proyecto es viable debido al alto margen de beneficio y la diferenciacion
sostenible del producto.
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7. NORMAS DE SEGURIDAD:

Seguridad: La seguridad es primordial. Los ambientes de practica deben cumplir con
regulaciones de seguridad y salud en el trabajo. Esto incluye la identificaciéon de riesgos
potenciales, la provision de equipo de proteccion personal cuando sea necesario y la
implementacion de protocolos de seguridad.

Supervisidon: Los estudiantes en practicas suelen requerir supervision adecuada para
asegurarse de que estan realizando las tareas de manera segura y correcta. Los docentes
han de asumir la funcién de supervisores, por lo que deben estar disponibles para responder
preguntas, proporcionar orientacion y evaluar el progreso del estudiante.

Ademas, se deben de considerar:

v/ Manejar de manera ética los datos utilizados durante la practica.
v Garantizar la precisién de los calculos y analisis presentados

8. FORMACION EN VALORES Y DESARROLLO DE HABILIDADES BLANDAS.

Durante el desarrollo de la asignatura Proyecto Integrador de Carrera en Comercio Exterior, los
estudiantes fortaleceran su capacidad reflexiva y habilidades clave para el trabajo en equipo, la
toma de decisiones y la solucion de conflictos dentro del contexto del comercio exterior. Se
fomentaran valores esenciales como el respeto, la solidaridad y la responsabilidad, cruciales
para el desempefo en proyectos colaborativos y la gestion de operaciones comerciales
internacionales. Estas habilidades blandas son fundamentales para la interaccion efectiva en
un entorno profesional, promoviendo la capacidad de adaptacion y resolucién de desafios en
el ambito del comercio internacional.

Este ejercicio fomentara:

e Responsabilidad: Reflexion sobre el impacto social y ambiental de los proyectos

propuestos.

e Trabajo en equipo: Colaboracion para resolver problemas y alcanzar conclusiones
compartidas.

e Pensamiento critico: Evaluacion objetiva de la viabilidad y sostenibilidad de los|
proyectos.

9. CONCLUSIONES:

Los estudiantes aplicaran diversas herramientas metodoldgicas avanzadas para llevar a cabo
estudios de factibilidad en proyectos de exportacion, lo que les permitira analizar en
profundidad los aspectos clave relacionados con la viabilidad y sostenibilidad de dichos
proyectos en mercados internacionales. A lo largo de este proceso, desarrollaran habilidades
criticas y operativas esenciales, que no solo les ayudaran a evaluar y comprender las
oportunidades y desafios del comercio exterior, sino que también les permitirdn tomar
decisiones estratégicas fundamentadas, optimizando los recursos y garantizando el éxito a
largo plazo de las iniciativas exportadoras en un entorno global competitivo.
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10. RECOMENDACIONES:
Se recomienda a los estudiantes:

e Practicar el analisis de factibilidad con otros productos y mercados.

e Explorar herramientas digitales para mejorar la recopilacidon y analisis de datos.

e Reflexionar continuamente sobre el impacto econdmico, social y ambiental de los
proyectos.




	                  

